
東京都港区東新橋1-8-3 汐留エッジ６階

30年間、つき合ってきたからわかる

会計事務所が取り組む

経営支援
ビジネス講座

●  会計事務所が歯科医院に提供できる“テーマ別コンサルティング”とは
● テーマ別コンサルティングの設計方法
●  会計事務所が作るべき“歯科医院向け商品ラインナップ
●  予防・自費増収    訪問展開プログラム    金融機関営業展開等個別案件プログラム

歯科医院支援を会計事務所の新たなビジネスにする
　～テーマ別コンサルティングをどう商品化するか～

1962 年広島県生まれ　大学卒業後、会計事務所に勤務。一般企業及び医療機関を担当、その後歯科医院の
開業コンサルティングに従事。平成 14 年に㈱だいのう代表取締役に就任。
30 年間に渡り手掛けた歯科医院の開業は 150 件、経営相談・経営指導は 300 件を超える。
モットーは“一灯照隅　万灯照国”

坪島 秀樹講師 先生

公益社団法人 日本医業経営コンサルタント協会
認定登録医業経営コンサルタント
日本医業経営コンサルタント協会　歯科経営専門分科会委員

株式会社だいのう　代表

212026年 金
日 時 8月 日 16:00～18:0016:00～18:00

歯科医院向け

第３回：展開編
講義内容講義内容

全３回

Zoomによる
オンラインセミナー

参加費：無 料‼

参加
特典

\お申込の方には第 1回、第 2回のアーカイブ動画とレジュメをプレゼント！ /
第 2回：伴走編 歯科医院の数字を経営行動につなげる
　　　　 ～月次訪問でのコンサルティングとは～

第１回：基礎編 歯科医院の数字を正しく整える
　　　　～税務会計顧問として、ここまでは押さえておきたい～


