
開業支援からの新規顧問先開拓
セミナー開催からの新規開拓
WEB・SNS活用による新規開拓
M&A支援による新規開拓
既存顧客の事業展開による新規開拓
医療関連企業とのタイアップ
高付加価値化への取組み
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●

●

●

●

●

2026年 水日 時

参加費

講義内容

2 4月 日
Zoomによる
オンラインセミナー

13:00～14:0013:00～14:00

昭和 62 年　京都大学法学部卒
昭和 62 年　日本債券信用銀行（現あおぞら銀行）入行
平成  4  年　監査法人トーマツ 入社
平成  9  年　ブレインパートナー／矢野会計事務所設立
令和 ４ 年　ミッドランド監査法人設立
医業・介護分野のスペシャリストとして、700 件超の病医院の開業支援、経営・承継・相続支援の実績を持つ。

税理士法人ブレインパートナー　代表理事講師 矢野 厚登 先 生

3,000円（税別）
※ご請求については [ お申し込み後 ]
    担当営業よりご連絡いたします

取り組み

医業顧問先
への

セミナー

＆
高付加価値化

拡大


