
全業種に対応した MAS 業務の受注は非常に難しいです。ただ、建設業に関しては、フレームがある程度決
まっているので、その確率を上げることが可能です。本セミナーでは、建設業に特化した MAS 業務の提案及
び高確率受注と高い契約契約継続率を実現する営業手法、新規拡大のマーケティング手法をお伝えいたしま
す。この機会に是非ノウハウを習得下さい。

●  MASの受注面の特性
●  建設業特化MASの商談手法
●  建設業特化MASを軸にした新規拡大手法

株式会社インターフェイス
専務取締役 田口　伸太朗

2025年 水日 時 1 15月 日

講師

講義内容

13:30 ～ 15:0013:30 ～ 15:00

オンライン
セミナー

ZOOM
参加費 : 皆様のご参加をお待ちしています！無 料無 料

建設業
特化 のMAS

先生

拡大手法
まずは建設業に特化してMAS業務を始めてみませんか？

会計事務所系コンサルタント会社で新規開拓営業とコンサルティングに従事。
2007 年同社立上げに参画。実践してきた内容をもとに、会計事務所の個別コンサ
ルティングや MAS 事業化研修の講師を務める。会計事務所、一般企業向けのセミ
ナー講師実績多数。

（受付開始 : 13 時 15 分）

参加者特典参加者特典参加者特典

建設業MASフォーマットExcel インターフェイス様 : 30分無料相談会1 2


